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خبر صحافي
412 مليون درهم عائدات "دو" خلال الربع الثالث من 2007

الشركة استحوذت على أكثر من 21% من عدد سكان الامارات خلال سبعة أشهر من اطلاق خدمات الهاتف المتحرك 
دبي، 31 أكتوبر 2007: أعلنت اليوم شركة الإمارات للاتصالات المتكاملة ش.م.ع "دو" ، شركة الاتصالات الجديدة في الإمارات، نتائجها المالية للربع الثالث من العام الحالي المنتهي بتاريخ 30 سبتمبر 2007.

نقاط مالية هامة

بلغ صافي العائدات الإجمالية للمبيعات في الربع الثالث 412 مليون درهم، أي بزيادة قدرها 36% مقارنة مع عائدات الربع الثاني(302 مليون درهم)، وبزيادة قدرها 304% مقارنة مع الفترة نفسها من العام الماضي (102 مليون درهم في الربع الثالث لعام 2006) ليصل بذلك إجمالي عائدات الشركة خلال الشهور التسعة الأولى من العام الجاري إلى 898 مليون درهم بزيادة قدرها 196% مقارنة مع الفترة نفسها من العام الماضي (303 مليون درهم إجمالي عائدات الشركة خلال الشهور التسعة الأولى لعام 2006).

جاءت الزيادة في العائدات في أعقاب اتساع قاعدة عملاء الهاتف المتحرك إلى ما يزيد عن 880 ألف عميل إضافة إلى عملاء دو الدائمين من الأفراد والمؤسسات، أي أن إجمالي قاعدة عملاء دو يمثل اليوم حوالي 21% من إجمالي التعداد السكاني للدولة. كما عكس الارتفاع في العائدات استمرار دو في التوسع في تقديم خدمات الهاتف الثابت والنطاق الواسع والقنوات التلفزيونية المدفوعة.
وأظهرت التقارير أن نفقات رأس المال خلال الشهور التسعة الأولى وحتى 30 سبتمبر 2007 بلغت 1,294 مليون درهم، وتعكس الزيادة في الإنفاق خلال الربع الثالث والمقدرة بـ 395 مليون درهم استمرار الشركة في  الاستثمارات التي تركزت غالبيتها في تعزيز شبكة الهاتف المتحرك، بالإضافة إلى زيادة مراكز مبيعات دو حيث تم افتتاح مراكز مبيعات جديدة لدو ليصل إجمالي عدد المراكز إلى 16 منتشرة في جميع أرجاء الدولة، بالإضافة إلى تعزيز تواجد نقاط التوزيع عبر شبكة الموزعين الرئيسيين. 
هذا وقد بلغ صافي التدفق النقدي للربع الثالث من العام الجاري 372 مليون درهم، ليصل إجمالي التدفقات النقدية المستخدمة خلال التسعة أشهر الأولى إلى 1,355 مليون درهم ، مما يعكس استمرار برنامج الاستثمارات الرأسمالية الهامة (1,294 مليون درهم خلال التسعة أشهر الأولى حتى 30 سبتمبر 2007) والمشار إليها سابقا.
وتعليقاً على هذه النتائج، قال أحمد بن بيات رئيس مجلس إدارة "دو" :" استطاعت "دو" ترسيخ أقدامها وحضورها في سوق الاتصالات في دولة الإمارات، وأصبحت لاعباً قوياً في هذه الصناعة خلال فترة زمنية قصيرة، حيث يعكس الازدياد المضطرد في حجم عائداتنا تزايد ثقة عملائنا في قراراتنا الاستثمارية المتينة وكذلك في مبادراتنا الجديدة". 
وأضاف بن بيات :"إن التزامنا الصارم بالابتكار والتميز مكننا من تقديم خدمات عالمية المستوى لعملائنا، كما أتاح لنا تحقيق عائدات مجزية لكافة المساهمين وحملة الأسهم في الشركة. ونحن نؤكد مرة أخرى على التزامنا أمام جميع مساهمينا بتحقيق المزيد من النجاح". 

وأكد عثمان سلطان الرئيس التنفيذي لـ "دو" أن الشركة تسير حسب الخطة الموضوعة وتجاوزت بالفعل التوقعات فيما يختص بالاستحواذ على قاعدة عملاء الهاتف المتحرك واستخدام هؤلاء العملاء لخدمات الهاتف المتحرك، وأضاف قائلاً: " أن "دو" مستمرة في انتهاج استراتيجيتها الحالية بإطلاق خدمات ومنتجات جديدة في قطاع الاتصالات لنكون عند حسن ظن عملاءنا ومساهمينا على حد سواء، وستسهم جهودنا في الاستمرار في ابتكار خدمات جديدة نقدمها لسوق الإمارات خلال الأشهر القليلة القادمة في توسعة قاعدة عملائنا".

وأضاف سلطان "نركز جهودنا على تطوير تطوير شبكتنا وبنيتنا التحتية الحالية ، بينما نستمر كما بدأنا منذ اليوم الأول  بتحقيق قيمة نوعية لمبادراتنا في إطار مسؤوليتنا تجاه المجتمع لتعزيز التواصل مع مختلف فئات المجتمع. ونحن فخورون بالثقة التي منحنا إياها عملاؤنا". 
-انتهى-
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