ارامكس توضح ما نشرته إحدى الصحف

دبي- في 8 يناير، 2009- بالإشارة إلى المقابلة الصحافية التي نشرت في صحيفة Emirates Business 24/7 في عددها الصادر في 6 يناير 2009 مع فادي غندور، المؤسس والرئيس التنفيذي لـ ارامكس، تحت عنوان "ارامكس تخطط لاستحواذات جديدة رغم الأزمنة غير المستقرة"، تود ارامكس (ش م ع) والمدرجة في سوق دبي المالي الإشارة إلى بعض المعلومات التي استخدمت من تصريحات وبيانات صحافية سابقة وتحديداً فيما يتعلق بعمليات الاستحواذ والتنبؤات للسنة المالية المنتهية في 31 ديسمبر 2009.
وفيما يلي النقاط التي تود ارامكس توضيحها:

بينما يشهد تقييم الشركات إنخفضاً من حيث القيمة السوقية في الكثير من الأسواق المعنية ارامكس بها وتحديداً في آسيا، إلا أن ارامكس تنتهج سياسة حذرة وتدرس الخيارات المتاحة وسوف تقوم بالإعلان عن نياتها بالقيام بأي عمليات استحواذ بمجرد حصولها.

صرحت ارامكس قبل الأزمة المالية الحالية أن لديها القدرة على إستدانة ما يصل إلى 200 مليون دولار لتمويل عمليات استحواذ محتملة، هذه الأمكانية لم تعد واردة في ظل الظروف الحالية نظراً للتغير الذي طرأ على عوامل وظروف الإستدانة والتمويل إقليمياً وعالمياً، ولا يمكن لـ ارامكس أن تؤكد هذه الأرقام في هذه المرحلة مع ملاحظة أن هذا الشأن أُخذ من تصريحات قديمة.
نتائج ارامكس المالية المفصحة للعام 2008 إيجابية، إلا أن تباطوء الأنشطة الاقتصادية اقليمياً وعالمياً لا تتيح لنا أن نصرح بتنبؤات حول أدائنا المالي للعام 2009، إضافة إلى ذلك فإن نسب النمو المتراوحة بين 20-25% المذكورة في المقابلة ليست دقيقة، وارامكس تعتمد سياسة  عدم التصريح بتنبؤات مالية حول ايراداتها وأرباحها. 

في الختام تؤكد ارامكس أن أسس أعمالها مازالت قوية ونحن واثقون بإمكانات النمو طويلة الأمد للشركة، إلا أننا نراقب التطورات في سائر الأسواق عن كثب ونسعى إلى التأكد من دقة ما تنسبه وسائل الإعلام إلى الناطقين باسم الشركة. 
ملاحظات للمحررين:
استناداً إلى 26 عاماً من العمل والنجاح، تلتزم ارامكس (ARMX: DFM) بتمكين النشاط التجاري المسؤول حول العالم من خلال تقديم حلول النقل والخدمات اللوجستية المتخصصة وفقاً لأفضل الممارسات المستدامة.

للمزيد من المعلومات، يرجى الاتصال بـ : أشرف الشكعة، مدير العلاقات العامة وعلاقات المستثمرين في دول الخليج في شركة ارامكس (ش م ع). هاتف: +971-4-808 9012، بريد إلكتروني: Ashraf.shakaa@aramex.com .
